Beslissing van 31 januari 1995, nt. 95-C/C-3

Inzake:

de aandeelhouders van de KEMARO N.V. en van de AZIJNFABRIEK SINT-MARTINUS N.V. -
en

ELBEEK GROEP N.V.
Ramenstraat 26
1760 Roosdaal.

Op 27.12.1994 hebben de aanmeldende partijen door middel van hun gemeenschappelijke vertegenwoor-
diger mr. K. Platteau (De Bandt, van Hecke en Lagae), Brederodestraat, 13 te Brussel, een concentratie
aangemeld.

De Raad nam inzage van het dossier en het met redenen omkleed verslag van de Dienst van Mededinging,
dat haar werd medegedeeld op 19.01.1995.

Partijen werden opgeroepen op 19.01.1995 voor de zitting van 31.01.1995.

De Raad hoorde dhr. H. Sleebus, rapporteur in zijn verslag, evenals de heer Platteau Koen, namens de
aanmeldende partijen.

De aanmelding heeft betrekking op een overeenkomst afgesloten op 21.12.1994 waarbij de aandeelhou-
ders van Kemaro NV en van Azijnfabriek Sint-Martinus NV hun aandelen in die vennootschappen verkopen
aan Elbeek Groep NV waardoor deze laatste de zeggenschap krijgt over de twee andere ondernemingen.

De bij de concentratie betrokken ondernemingen zijn ondernemingen in de zin van art. 1 van de Wet.

Beide ondernemingen realiseerden in 1993 een omzet die net boven het miljard ligt. Zij hebben samen in de
betrokken markt een aandeel van meer dan 20%, zodat de concentratie onderworpen is aan de vooraf-
gaande goedkeuring van de Raad.

De produktenmarkt waarop de concentratie zich voordoet is de markt van de natuurazijn in Belgié.

De totale Belgische markt van natuurazijn heeft betrekking op een omzet van slechts 288.000.000 F. De
omzet van de overgenomen onderneming is eveneens erg beperkt.

De sterkte van het nieuwe marktaandeel wordt gerelativeerd door het feit dat er nog drie andere belangrijke
marktdeelnemers zijn met marktaandelen van 25%, 20% en 20%.

Het overgrote deel van de omzet van de verkochte onderneming gaat naar de distributeurs die de azijn
verkopen onder hun eigen merk. Dat is ook het geval voor de omzet in Belgié van de groep waartoe de
verwervende vennootschap behoort. De distributeurs kiezen elk jaar de leverancier die de gunstigste prij-
zen weet te bieden. Dit heeft tot gevolg dat potentiéle leveranciers gemakkelijk toegang kunnen krijgen tot
dit segment van de markt zonder zelf te moeten inslaan voor promotie van hun eigen merk.

Bovendien zijn de investeringen om te starten met de produktie van natuurazijn erg beperkt; er is weinig
know-how of gespecialiseerde apparatuur vereist.

De concurrenten die over een sterk merk beschikken, staan allicht in een betere positie dan de betrokken
ondernemingen om hun marktaandeel te verdedigen.

Gelet op het grote aandeel dat de private labelverkopen voor hun rekening nemen in de omzet van de
betrokken partijen, dient ook, gelet op de gekende krachtsverhoudingen in de private labelmarkten, elke
mogelijkheid van een machtspositie t.a.v. afnemers te worden uitgesloten.
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De Raad kan de Dienst volgen dat omwille van deze redenen er geen aanwijzigingen zijn dat de aange-
melde concentratie de mededinging werkelijk zou aantasten.

De Raad is aldus van mening op basis van de voorhanden zijnde gegevens, dat de aangemelde concentra-
tie niet tot gevolg heeft dat een machtspositie wordt verworven of versterkt die een daadwerkelijke mede-
dinging op de Belgische markt of een wezenlijk deel ervan merkbaar zou belemmeren, zodat de concentra--
tie wordt toegelaten in de zin van art. 10 § 2 van de Wet.

Overeenkomstig de bepalingen van art. 33 § 2.2b van de Wet besluit de Raad bijgevolg zich niet tegen de
concentratie te verzetten. :

OM DEZE REDENEN,

De Raad voor de Mededinging,

Gelet op de voorhanden zijnde gegevens, verzet zich niet tegen de concentratie.

Aldus uitgesproken bij beslissing van 31 januari 1995 door de kamer van de Raad voor de Mededinging
samengesteld uit de heer P. Vanhelmont, voorzitter van de kamer, de heren B. Dauchot, M. Flamée en P.
Eeckman, leden van de Kamer.
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